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Anschreiben

Sehr geehrte Damen und Herren,

mit mir erhalten Sie eine Mitarbeiterin, die mit Begeis-
terung, Durchsetzungsvermdgen und einem unermudli-
chen Einsatzwillen Ihre Unternehmensziele voranbringt.

Mein beruflicher Weg begann wahrend meiner Ausbil-
dung zur Kauffrau im Grof3- und AuRenhandel bei der
Tonnies Zerlegebetrieb GmbH. Nach der Ausbildung
sammelte ich bei der REPOLY Global Solutions GmbH
erste Berufserfahrungen im Ein- und Verkauf von Kunst-
stoffen.

Auf der Suche nach neuen Herausforderungen nahm
ich 2014 ein Betriebswirtschaftsstudium mit dem
Schwerpunkt Unternehmensprozesse an der Hochschu-
le Merseburg auf. Parallel dazu arbeitete ich bei der
Allianz Generalvertretung Daniel Berheine und absol-
vierte ein Praktikum bei der Mercedes-AMG GmbH in
der Abteilung AMG Operations.

Nach meinem Studium kehrte ich zur REPOLY Global
Solutions GmbH zurtck, wo ich als Key Account Mana-
gerin im Bereich Ein- und Verkauf sowie in der Produkt-
neuentwicklung und Marketingstrategien tatig war.

Seit Juni 2019 bringe ich meine Expertise bei der
thomas gruppe ein, zunachst im Forderungsmanage-
ment und ab Méarz 2020 im Vertrieb Zement. Bereits
zwei Monate spater ubernahm ich den Aufbau und die
Implementierung des Marketingbereichs. Seit August
2020 bin ich zusatzlich fir die Ausbildung von Industrie-
kaufleuten verantwortlich.

Meine tagliche Arbeit in diesen vielfaltigen Bereichen
I&sst mich stetig wachsen und tragt maf3geblich zur
Weiterentwicklung der thomas gruppe bei. Im Dezem-
ber 2020 schloss ich zudem erfolgreich die Ausbildung
zur Betonpriferin an der MFPA in Apolda ab.

Nach meiner Elternzeit im Jahr 2022 kehrte ich mit
frischer Energie zurlick und konzentrierte mich verstarkt
auf das Marketingmanagement, einschlielich der Lei-
tung grofRer Projekte und der erfolgreichen Planung und
Durchflihrung von Events.

Seit Januar 2024 fuhre ich zudem eine geringflgige
Selbststandigkeit im Bereich Unternehmensberatung
aus. Aufgrund meiner Berufserfahrung habe ich diesen
Weg gewahlt, um mein Fachwissen zu erweitern und
meine Kompetenzen in der Beratung weiter auszubau-

en. Diese Entwicklung hat es mir ermdglicht, noch ge-
zielter auf die Bedurfnisse meiner Kunden einzugehen,
innovative Lésungen zu entwickeln und meine kommu-
nikativen sowie strategischen Fahigkeiten zu starken.
Durch die Zusammenarbeit mit Menschen auf unter-
schiedlichen Ebenen habe ich eine hohe soziale Kom-
petenz entwickelt. Mit meiner umfassenden Erfahrung
und meinem Engagement mdchte ich einen quantifizier-
baren und qualitatsorientierten Beitrag zu Ihrem Unter-
nehmen leisten. Die ausgeschriebene Stelle bietet mir
nicht nur eine fordernde Aufgabe, sondern auch Ent-
wicklungschancen, die meinen Fahigkeiten und beruf-
lichen Ambitionen entsprechen.

Finden Sie mein Qualifikationsprofil interessant? Dann

freue ich mich auf eine Einladung zum Vorstellungsge-
sprach.

(Botse Bl



Lebenslauf

PERSONLICHE DATEN

Vor- und Nachname: Carolin Papke
Geburtsdatum: 17.01.1991
Familienstand: ledig, 1 Kind
Staatsangehorigkeit: deutsch

BERUFLICHER WERDEGANG

03/2020 bis heute
Vertrieb, Marketing, Ausbilderin
thomas zement GmbH & Co.KG

01/2024 bis heute
Unternehmensberaterin
geringfiigige Selbststandigkeit

01/2022 bis 01/2023
Elternzeit

06/2019 bis 02/2020
Forderungsmanagement
thomas beteiligungen GmbH

09/2018 bis 05/2019

Key Account Managerin / Ein- und
Verkauf

REPOLY Global Solutions GmbH

03/2017 bis 08/2017
Praktikum - Bereich AMG Operations
Mercedes-AMG GmbH

10/2016 bis 12/2016
studentische Hilfskraft
Hochschule Merseburg

10/2014 bis 02/2017
Assistentin
Allianz Generalvertretung Berheine

02/2014 bis 09/2014
Mitarbeiterin Ein- und Verkauf
REPOLY Global Solutions GmbH

07/2013 bis 01/2014
Vertriebsassistentin
REPOLY Global Solutions GmbH

AUSBILDUNG UND STUDIUM

10/2014 bis 04/2019

Studium Betriebswirtschaft (B.A.)
Studienschwerpunkt: Unternehmensprozesse
Hochschule Merseburg

08/2010 bis 07/2013

Ausbildung Kauffrau Grof3- und Aufdenhandel
Abschluss:

Kauffrau Grof3- und Auf3enhandel, Fachhochschulreife
Ténnies Zerlegebetrieb GmbH

2009
Fachhochschulreife (theoretischer Teil)
Domgymnasium Naumburg

KOMPETENZEN

Qualifikation

Ausbilderschein, Betonpriferin
Weiterbildung

.Mehr verkaufen — aber wie?*
Kenntnisse

MS-Office, SAP, GeSys, CapCut, Canva

Fremdsprachen
Englisch (in Wort und Schrift), Franzdsisch (Schulkenntisse)

Flihrerschein
Pkw Klasse B



